
IMPLANTATION D’UN BUREAU 
DE REPRÉSENTATION OU 

D’UNE FILIALE

SÉLECTION DU PRODUIT
INNOVANT, FINANCEMENT 

& ANALYSE DU MARCHÉ

TEST DU MARCHÉ SUR UN 1ER 
CLIENT & ADAPTATION DU PRODUIT

(à partir du 3ème mois)

VENTES 
&

DISTRIBUTION

ENTREPRISE 
AUTONOME

Année 0:
votre situation actuelle 
avec un marché domestique

Année1 à 3:
situation transitoire avec la sous-traitance
de votre activité à l’export avec ALSAGO

Année 3:
situation visée, filiale implantée:
   - produit international
   - savoir faire Nord Américain
   - main d’oeuvre formée & qualifiée
   - portefeuille crée & transmis


